
„Stadtmarketing
im besten Sinne“
Pferdesport Das 59. Maimarkt-Turnier findet vom 4. bis 9. Mai statt.
Es versammelt nicht nur die Weltklasse im Springen, Dressurreiten und
Para-Reitsport, sondern bietet auch der regionalenWirtschaft ein attraktives
Forum. Turnierchef Peter Hofmann über internationale Konkurrenz, denWert
des Ehrenamts und Nachhaltigkeit im Reitsport. INTERVIEW: UTE MAAG

Die vergangenen Maimarkt-Turniere waren
pandemiebedingt schwer planbar. Ist nun, vor
dem 59. Maimarkt-Turnier, alles einfacher?

Die Euphorie, dass es draußen wieder losgeht, ist
überall zu spüren. Daher freuen wir uns auf ein
weiteres großes Fest des Pferdesports in Mann-
heim. Mit den Planungen liegen wir im Zeitplan.
Wie im Vorjahr haben wir am Sonntag den Longi-
nes EEF Nationenpreis im Programm. Das ist das
Highlight für die Springreiter neben dem Großen
Preis der MVV Energie AG, der Badenia, am Mai-
marktdienstag. 2022 hat uns die Fernseh-Bericht-
erstattung, unter anderem im SWR und im ARD-
Morgenmagazin, mehr als 1,5 Millionen Zuschau-
er beschert. Auch die Besucherzahlen vor Ort ha-
ben an die Zeit vor der Pandemie angeschlossen.
Daran wollen wir anknüpfen.

Die Akquise der notwendigen finanziellen Mittel
ist aber nicht einfacher geworden. Da hilft die
Identifikation einer Premiummarke wie Longines
mit einer Premiummarke dem Maimarkt-Turnier.
Und natürlich die Treue unserer langjährigen
Partner, allen voran unser Hauptsponsor MVV,
ohne den diese Entwicklung des Turniers nicht
möglich gewesen wäre.

Mit welchem Etat planen Sie?

Der Etat hat sich in den letzten Jahren stark nach
oben entwickelt und geht mittlerweile auf eine
siebenstellige Summe zu. Natürlich sind auch
wir mit erheblichen Preissteigerungen konfron-
tiert. Investitionen in Ausbau und Verbesserun-
gen im Reitstadion belasten ebenfalls den Etat.
Sie müssen sehen, dass wir hier Fünf-Sterne-Ni-
veau, also oberstes Level, bieten. Mit den Plät-
zen, den Hindernissen, den Unterbringungen

der Pferde sind in Mannheim Top-Bedingungen
geschaffen worden. Das ist unser Beitrag zum
Tierwohl und für die Gesundheit der Pferde.

Welchen Anteil haben die Preisgelder für die
Prüfungen in Dressur und Springen?

Circa 25 Prozent des Gesamtetats.

Im internationalen Vergleich ist das nicht viel …

Das stimmt. Uns fehlen noch einige finanzstarke
Partner. Wir haben Wettbewerber, zum Beispiel
die Global Champions Tour, da sind allein im Gro-
ßen Preis 500 000 Euro zu gewinnen. Die Konkur-
renz um die besten Reiter und Pferde und um die
Termine im internationalen Turnierkalender ist
härter geworden. Ein Grund, warum wir das Tur-
nier 2021 auch ohne Zuschauer durchgeführt ha-
ben, war der, dass wir unseren Termin blockiert
halten und nicht freigeben wollten.

Wenn es woanders mehr zu gewinnen gibt –
wieso kommen so viele Stars Jahr für Jahr nach
Mannheim?

Neben Top-Bedingungen, hervorragenden Plät-
zen und unserer familiären Atmosphäre haben
wir ein sehr begeisterungsfähiges und pferde-
sportaffines Publikum. Das schätzen Weltmeister,
Europameister und Olympiasieger, die das MVV-
Reitstadion ja nicht nur vom Maimarkt-Turnier,
sondern auch von zwei Europameisterschaften
und vom 100. Nationenpreis von Deutschland
kennen, den wir 2015 ausgerichtet haben.

Bild: Maimarkt-Turnier

Seit 1982 ist derMannhei-
mer Jurist Vorsitzender
desMannheimer Reiter-
Vereins, das 59.Mai-
markt-Turnier vom5. bis
9.Mai imMVV-Reit-
stadion ist das 40. unter
seiner Leitung. ImHaupt-
beruf Geschäftsführer
der Firma Karl Berrang
GmbH, engagiert er sich
vielfältig für den Pferde-
sport, unter anderemals
langjährigesMitglied des
Präsidiums der Deut-
schenReiterlichenVerei-
nigung, zuständig für
Spitzensport. 2022wurde
ermit demFriedenreiter-
preis ausgezeichnet.
Schon jetzt hat er das
Jahr 2026 imBlick – dann
feiert derMannheimer
Reiter-Verein seinen 100.
Geburtstag.

Weitere Informationen
und Tickets:
www.maimarkt-turnier.de

PeterHofmann
unddasMaimarkt-
Turnier
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Von null auf MINI in null Komma nichts. Entdecken Sie den MINI
Cooper 3-Türer mit Premium First Paket und vereinbaren jetzt Ihre
persönliche Probefahrt. Wir freuen uns auf Ihren Besuch.

LEASINGBEISPIEL*VONDERBMWBANKGMBH:
MINI COMFORT

MINI COOPER 3-TÜRER
Neuwagen, Melting Silver III, Stoff Firework Carbon Black,
Essential Trim, Premium First Paket, Klimaautomatik, Park Distance
Control, Ablagenpaket, Lichtpaket, LED-Scheinwerfer u.v.m.

Anschaffungspreis:
Leasingsonderzahlung oder Ihr Gebrauchtwagen:
Laufleistung p.a.:
Laufzeit:
Gesamtpreis:
36 monatliche Leasingraten à:

23.600,00 EUR
2.000,00 EUR

10.000 km
36 Monate

12.764,00 EUR
299,00 EUR

Kraftstoffverbrauch in l/100 km (NEFZ): innerorts -; außerorts -;
kombiniert -; Kraftstoffverbrauch in l/100 km (WLTP): kombiniert
5,5; CO2-Emissionen kombiniert in g/km: -(NEFZ); 126 (WLTP); Ef-
fizienzklasse (NEFZ): -; Leistung: 100 kW (136 PS); Hubraum: 1.499
cm³; Kraftstoff: Benzin

Offizielle Angaben zu Kraftstoffverbrauch und CO2-Emissionen wurden nach
dem vorgeschriebenen Messverfahren ermittelt und entsprechen der VO (EU)
715/2007 in der jeweils geltenden Fassung. Für die Bemessung von Steuern und
anderen fahrzeugbezogenen Abgaben, die (auch) auf den CO2-Ausstoß abstel-
len, sowie ggf. für die Zwecke von fahrzeugspezifischen Förderungen werden
WLTP-Werte verwendet.

Wir vermitteln Leasingverträge an die BMW Bank GmbH,
Lilienthalallee 26, 80939 München.

Zzgl. 990,00 EUR für Zulassung und Überführung

1Ein unverbindliches Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH, Lilienthalallee 26,
80939 München; alle Preise inkl. MwSt.; Stand 01/2023. Ist der Leasingneh-
mer Verbraucher, besteht bei außerhalb von Geschäftsräumen geschlossenen
Verträgen und bei Fernabsatzverträgen nach Vertragsschluss ein gesetzliches
Widerrufsrecht. Nach den Leasingbedingungen besteht die Verpflichtung, für
das Fahrzeug eine Vollkaskoversicherung abzuschließen.

69123 Heidelberg
In der Gabel 12
Tel.: 06221/7366-109, Herr Magyar
www.mini-krauth.de

Unsere weiteren Standorte:
Walldorf, Sinsheim,
Hockenheim und Mosbach.

Folgen Sie uns auch auf Instagram, Facebook & YouTube.

Krauth-Gruppe

DER MINI COOPER 3-TÜRER
MIT PREMIUM FIRST PAKET.

GOKART

TO GO. Abb. zeigt Sonderausstattung

Zur familiären Atmosphäre trägt bei, dass das
Turnier auch nach 60 Jahren noch vom Reiter-
Verein Mannheim und vielen Ehrenamtlichen
organisiert wird. Ist das noch zeitgemäß?
Vereine leben Gemeinschaft. Das ist ein Wert in
unserer Gesellschaft, der nicht hoch genug ge-
schätzt werden kann. Die Mitglieder unseres
Vereins verbindet die Begeisterung zum Reit-
sport. Deshalb gelingt es uns nach wie vor, mit
Ehrenamtlichen eine professionelle Veranstal-
tung abzuliefern.

Der Einsatz der ehrenamtlichen Helfer steht für
Individualität, für eine persönliche Atmosphäre,
die andere Turniere so nicht bieten können. Aber
natürlich sehen auch wir mit Sorge, dass überall
die Attraktivität des Ehrenamts abnimmt, weil bei
vielen anderweitige Belastungen zunehmen.

Welche Aufgaben übernimmt die zum Natio-
nenpreis-Event 2015 gegründete EquinMa?
Unsere Vermarktungsgesellschaft ist Ansprech-
partner für Sponsoren und Förderer des Turniers,
vermittelt Werbemöglichkeiten und Meeting-
räume und ist für den Verkauf von VIP-Tischen
und -Plätzen zuständig. Unsere langjährigen Part-
ner wie die Mannheimer Ausstellungsgesellschaft,
Toto-Lotto, Brose, die Nürnberger Versicherung,
Diringer & Scheidel, die GBG oder die Karl Berrang
GmbH schätzen die Mannheimer Pferdewoche als
gesellschaftlichen Treffpunkt, als Netzwerk, als
Plattform für die Präsentation ihres Unternehmens
und als Möglichkeit der Kundenbetreuung.

Die Stadt Mannheim gehört ebenfalls zu den
Förderern. Dazu war im Gemeinderat zuletzt
auch Kritisches zu hören. �
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� Die Stadt Mannheim gehört zu den Förderern
des Turniers, weil der Reitsport seit fast 100 Jahren
zur Sportstadt Mannheim gehört, und weil dieses
Turnier Stadtmarketing im besten Sinne ist und
macht – mit seiner Ausstrahlung national und in-
ternational, mit Teilnehmern aus bis zu 30 Natio-
nen in jedem Jahr. Die wirtschaftliche Bedeutung
der Veranstaltung ist hoch: Mehr als 2000 Über-
nachtungen werden für Teilnehmer, Dienstleister,
Helfer und Pferdebesitzer gebucht.

Die sogenannte Umwegrentabilität über Geschäf-
te im Einzelhandel und Gastronomie ist ebenfalls
nicht zu unterschätzen. Und: Als erste und lange
einzige Reitsport-Veranstaltung in Kontinental-
europa haben wir früh auf Inklusion Wert gelegt.
Seit 2003 sind auf dem Maimarkt-Turnier die Pa-
ra-Equestrians voll integriert in eine Regelveran-
staltung und halten hier ihre Championats-Sich-
tungen ab. Auch insoweit lebt das Maimarkt-Tur-
nier die Ziele der Stadt Mannheim.

Viele Veranstalter reagieren auf steigende Kosten
mit einer Erhöhungder Ticketpreise. Sie auch?

Wir haben, orientiert an der Wertigkeit des Pro-
gramms, die Preise für Tages-Sitzplätze auf der

Tribüne mit Zugang zu den Abreiteplätzen nur
moderat erhöht: auf 20 Euro am Samstag und
Montag und auf 35 Euro am Sonntag und Diens-
tag, wenn Nationenpreis und Badenia anstehen.
Der Maimarkt-Eintritt ist darin ebenfalls enthal-
ten. Erstmals können Reitsportfans Tribünenti-
ckets online über die Website des Maimarkt-Tur-
niers kaufen. Das ist nicht nur viel bequemer für
die Besucher, sondern auch ein Beitrag zur Nach-
haltigkeit des Turniers. Denn auch da wollen wir
vorbildlich sein.

Wie geht Nachhaltigkeit im internationalen
Turniersport?

Seit Jahren ist auf dem Dach unserer Haupttribü-
ne eine Photovoltaikanlage installiert. Mit der zu-
nehmenden Digitalisierung der Veranstaltung,
weit über das Ticketing hinaus, sparen wir Res-
sourcen ein. Von unseren Dienstleistern und Lie-
feranten verlangen wir ein Nachhaltigkeitskon-
zept, ohne das eine Zusammenarbeit nicht mög-
lich ist. Und gerade beginnen wir die Zusammen-
arbeit mit einer Organisation, mit deren Hilfe wir
weitere Bereiche identifizieren wollen, die wir
verbessern können.

Springreiten: Vorjahressieger der Badenia, André Thieme. Bild: Yadel Möhler

„VonunserenDienst-
leistern undLieferan-
ten verlangenwir ein
Nachhaltigkeitskon-
zept, ohnedas eineZu-
sammenarbeit nicht
möglich ist.“
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